
Die true fruits GmbH wurde 2006 gegründet und hat Smoothies erstmals als 
Getränkeinnovation auf dem deutschen Markt eingeführt. Mit den mittlerwei-
le acht Smoothies und drei Shots hat sich das Unternehmen fest im FMCG-Be-
reich des Lebensmitteleinzelhandels in Deutschland, Österreich, Schweiz, Spanien 
und Frankreich etabliert und wurde bereits mehrfach national und international 
ausgezeichnet. Im April 2025 brachte die true fruits GmbH mit NoLemonade ein 
weiteres innovatives Neuprodukt auf den Markt und erschloss damit erstmals die 
Kategorie der Erfrischungsgetränke.

Deine Aufgaben

• Du rockst dein Vertriebsgebiet – voller Einsatz, volle Verantwortung. Mit 
Spaß sicherst du Umsatz und Absatz bei deinen Kunden

• Du bist erste Ansprechperson für unsere Handelskunden – und machst aus 
guten Beziehungen echte Partnerschaften.

• Mit geschultem Blick fürs Detail behältst du Facing und Sortiment im Auge – 
und erkennst Potenziale, bevor andere sie sehen.

• Saubere Daten, starke Basis: Du pflegst Kundeninfos und dokumentierst 
deine Aktivitäten strukturiert.

• Du planst clevere Verkaufsimpulse – und bringst sie genau dort ein, wo sie 
wirken: direkt beim Kunden.

• Du bist unser Gesicht vor Ort – auf Messen und bei Verkostungen präsen-
tierst du unsere Produkte souverän.

Dein Profil

• Erfahrung im Umgang mit Kunden aus dem LEH – du kennst die Abläufe 
und sprichst die Sprache des Handels.

• Kontaktstark, offen und ein hohes Maß an Eigeninitiative

• Du verfügst über eine ausgeprägte Hands-on-Mentalität

• Hohe Identifikation mit unserer Marke: Du liebst unsere Flaschen nicht nur 
von außen!

• Sicherer Umgang mit MS Office

• Hohe Reisebereitschaft

• Führerschein Klasse B

• Wohnsitz: Raum Freiburg / bis Grenzregion Schweiz

Was bieten wir

• Kurze Entscheidungswege, flache Hierarchien und noch flachere Witze

• Attraktive Vergütung, Betriebliche Altersvorsorge & 30 Tage Urlaub

• Die besten Smoothies der Welt #allyoucandrink

• Arbeiten in einem modernen Saftladen & einem gar nicht mal 
sooo cringen Team

• Regelmäßige Unternehmungen mit der Crew

Gebietsverkaufsleiter 
Raum Freiburg mit Fokus Grenzregion CH  
(m/w/d) in Vollzeit, ab sofort

Wir freuen uns auf ein bullshitfreies Motivationsschreiben, Deinen CV und Deine 
Gehaltsvorstellungen. Am liebsten per Mail an: jobs@true-fruits.com


